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« Actualmente, la tasa de conversion de nuestros concursos
realizados con Qualifio se situa entre el 5 7% y el 10 %. Esto significa
que, de 25 000 participaciones unicas, conseguimos 1200-2500
nuevos suscriptores a las revistas impresas. En total, para todas
nuestras marcas, Qualifio representa alrededor del 45 % de los
clientes potenciales captados. »

JOHANNES ORSKOV,
ESPECIALISTA EN OPORTUNIDADES DE NEGOCIO DIGITALES @ BONNIER PUBLICATIONS




Contenido

Elpuntodepartida..............o i e 3
;Como utiliza Bonnier la plataforma Qualifio? ............................ 4
cQuéeslosiguiente?. ...........c i i 6
Activar [as CamPanas. . ... . 6
Convertir a los clientes potenciales en suscriptoresde pago. ..., 6
Alimentar la base de datos gradualmente. . ........... .. 7
Evaluar los resultados. .. ... 7

Ejemplosdecampanas. ..ottt ittt ittt 8




El punto de partida

Bonnier Publications Group es una de las principales editoriales de revistas
Q\% impresas y digitales de la regién nérdica, con mas de 20 titulos (Illustreret EIQNN I ER
ublications

Videnskab, | Form, Historie, etc.) publicados en cinco paises.

Bonnier Publications es una empresa de medios con un modelo de negocio basado en suscripciones, lo que significa que,
salvo por las ventas publicitarias, sus ingresos proceden de las suscripciones que realizan los clientes a una o varias de sus revistas
impresas. En diciembre de 2018, la empresa empezd a utilizar la plataforma Qualifio con un objetivo principal: captar clientes
potenciales y, mas concretamente, suscripciones de pago a sus revistas impresas*. Actualmente, Qualifio representa alrededor del

45 % de los clientes potenciales captados.

+70 000

revistas clientes potenciales unicos nuevos suscriptores de
captados en 9 meses con Qualifio pago generados en 9 meses

“ Un promedio de 10 € por revista.




;Como utiliza Bonnier la plataforma Qualifio?

Bonnier Publications utiliza con regularidad Qualifio para proponer diferentes formatos atractivos a sus distintas audiencias.

1 s 53 personas de 20 revistas diferentes tienen acceso a la plataforma.

Pueden elegir entre mas de 50 formatos de campaiias listos para usar y totalmente personalizables.

Pueden duplicar facilmente su campafa en el idioma que requieran (finés, sueco, danés, noruego, etc.).

Pueden crear campafias para captar clientes potenciales con un formulario de registro (recopilar datos)s o campaias
atractivas sin formulario para captar la atencién de su audiencia.
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2 1 Ademas, Johannes @rskov, el especialista en oportunidades de negocio digitales de Bonnier, se ase-
gura de que todo vaya como la seda.

+ Gestiona las multiples campafias, usuarios y marcas.

+ Tiene acceso a una serie de funcionalidades especificas para garantizar una recopilaciéon de datos conforme al RGPD.

Johannes
Orskov
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Campafias Usuarios Marcas

3 » En todas las campanas para captar clientes potenciales, se afade una casilla de consentimiento para
confirmar la suscripcioén al boletin (newsletter). En algunos casos, también se anade un campo de formulario

para recopilar el numero de teléfono de los participantes.

v

Si, me encantaria recibir fantasticos boletines y ofertas de productos multimedia, hogar y estilo de vida,
deportes y ocio, viajes, moda y belleza, alimentacién, eventos, analisis y juegos por correo, teléfonoy
otros medios electrénicos como correos electrénicos y SMS de Bonnier Publications Group. Puedes

darte de baja de nuestras comunicaciones de marketing en cualquier momento.




;Que es lo siguiente?

Activar las campanas

Para llegar a una mayor audiencia, una vez que se han creado las campafias, se activan a través de:

* Banners en el sitio web;

+ Correos electrénicos;

+ Publicidad en Facebook. El presupuesto de publicidad oscila entre 100 € y 50 000 € en funcion del tipo de campania,

la revista, el precio, etc.

Convertir a los clientes potenciales en suscriptores de pago

Los datos de las personas que han dado su consentimiento se envian al equipo de ventas de Bonnier para ser
contactados. La tasa de conversién oscila entre el 5 % y el 10 %. Esto significa que, de 25 000 clientes potenciales,
conseguimos 1200-2500 nuevos suscriptores a las revistas impresas.
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25 000 2500

clientes potenciales suscriptores de pago




Alimentar la base de datos gradualmente

Cuando se activa el concurso a través de un boletin, Bonnier solicita informacién adicional en el formulario, como el
numero de teléfono. El objetivo es completar, mejorar y estructurar los datos para proporcionar informacion relevante.

Evaluar los resultados

Los resultados de la campafia pueden evaluarse con las estadisticas avanzadas, disponibles en la plataforma Qualifio

para cada campafia.

Sus principales KPI son:

« El nimero de clientes potenciales

+ La calidad de los clientes potenciales Newsletter

+ La duracién de la suscripcién
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Ejemplos de campanas

Las marcas de Bonnier Publications utilizan diferentes formatos para captar mas clientes potenciales e interactuar con
sus distintas audiencias.
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Quiz espacial para ganar un telescopio

Creado por lllustreret Videnskab en 4 idiomas

con un formulario de recopilaciéon de datos.

26 000

participantes
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Quiz para ganar un juego de
herramientas completo

S Reer

Vinn verktgysett fra Ryobi
Creado por G@r det SelV en 4 idiomas Akkurat nd har du sjansen til a vinne et KOMPLETT verktaysett fra Ryobi til en verdi av 7999

kroner. Konkurransen avsluttes 1. april.

con un formulario de recopilacion de datos.

20 000 1800

participantes suscriptores de pago

Verktoysettet bestar av:

Bor-/skrumaskin (R18DD3), Sirkelsag (RWSL1801), Stikksag (R18JS), Limpistol (R18GLU),
Deltasliper (R18PS), Slagskrumaskin (RID1801), Vinkelsliper (R18AG), Multiverktey (R18MT),
Arbeidslampe (R18ALF)., 2 batterier (18V Lithium+, 2,0Ah / 5,0Ah.), Lithium+ med IntelliCell ™

teknologi overviker, avbalanserer og maksimerer driftstid, holdbarhet, samt gir mer kraft. Robust
taske, lader (2,0 Amp/time). Og tilbeher medfolger. En del av ONE+ systemet.

‘ - ‘ - [ Ja.jeg har lest vilkrene i konkurransen
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Sondeo

ILLUSTRERET

VIDENSKAB

POLL: Ben jij bereid om echt vlees te verruilen voor vleesvervangers of kweekvlees?

o POLL: Ben jij bereid om echt vlees te
O verruilen voor vleesvervangers of

. " : : kweekvlees?

Ik wil wel over op een alternatief
—

Doe mij maar natuurlijk vlees

Doe mij maar natuurlijk viees |
Ik eet het iefst allebei Ik eet het liefst allebei

Ik wil wel over op een alternatief

385 Totaal 727

f Deel op mijn tijdlijn




000

IIIV

Quiz

(=] ]

Mmagasines

BIL MAGASINET'S STORE
FORD RS QUIZ

Ford’s RS-modeller er for Ford, hvad AMG er for Mercedes og M-modellerne er for BMW.
Men hvor godt kender du de rappe RS-modeller fra Ford - test din viden i quizzen hér

Hvad hedder den ferste Ford RS-model,
der kommer pd goden i 1968, har
forhjulstrak og V4-motor?

15M RS

17M RS

Anglia RS

Naeste sporgsmal




Votacione

EREDE

DESIGN
z| AWARDS

PAVR RS

Hvilket design fortiener mest at modtage Arets Laeserpris?

- Regler
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Quiz

WOMAN

Spargsmal 5/20

Hvilket dyr bliver brugt som kelle, da Alice skal spille kroket i
Eventyrland?

Dine oplysninger

Fornavn

Efternavn”

via GIPHY

Enslange

En flamingo

Ja tak, jeg vil gerne modtage
Womans nyhedsbrev spakket
med

artikler om parforhold, livsstil,
karriere, mode og skenhed
samt

markedsforing om Woman via
e-mail. Du kan til enhver tid
afmelde dig igen via afmeld

linket. Las mere




Concurso
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Mmagasines
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Bil Magasinets BMW-quiz

Det er en betingelse for at deltage, at du siger ja til at modtage gode tilbud og nyhedsbreve.

Deltag i quizzen og vind den laekre BMW Urban e-Bike til en veerdi pa 23.000 kr.
Du behover ikke svare rigtigt for at vinde BMW e-Bike. Alle der deltager i quizze

lodtraekningen om
BMW's nye elcykel.

BMW M1 var BMW's farste
superbil. Den brugte
motoren fra BMW M5
(E28), der i M1 yder 277 hk.
Men ved du, hvor hurtig
BMW MT’s topfart var?

187 km/t
262 km/t

A

Vinderen far besked via e-mail og vil ligeledes blive offentliggjort pa Bilmaga

Iz Ja, jeg har lest konkurrencebetingelserne




¢Listo para empezar?

Qualifio es la principal plataforma SaaS de marketing interactivo y recopilacion de datos de Europa. Permite creary publicar
facilmente contenidos interactivos (quiz, test de personalidad, sondeos y otros 50 formatos innovadores mas) en todos tus canales
digitales, y recopilar datos de tus audiencias para calificarlas, segmentarlas, monetizarlas y mejorar la interaccion.

;Como funciona?

A = S & GE

OBTENER SEGMENTAR
CREAR PUBLICAR RECOPILAR DATOS RESULTADOS Y MONETIZAR
Elige tu campana Facil de publicar Lanza campanas de Se pueden visualizar Puedes integrar la
interactiva entre mas de en tu pagina web, recopilacion de datos y extraer los perfiles plataforma con tus
50 formatos, totalmente aplicaciones moviles y en regla con el RGPD generados y los herramientas de
personalizables y sin redes sociales gracias a una serie de resultados de campanas marketing y datos (CRM,
desarrollo extra funcionalidades especiales a tiempo real DMP, SSO, Analytics, etc.)

‘ qualifio


https://qualifio.com/es/?utm_medium=pdf&utm_source=ebook&utm_campaign=bonnier-case

Solicita una demo para descubrir como crear y lanzar
rapidamente tus futuras campanas



https://qualifio.com/es/solicita-demo/?utm_medium=pdf&utm_source=ebook&utm_campaign=bonnier-case
https://www.facebook.com/qualifio
https://www.linkedin.com/company/qualifio/
https://twitter.com/qualifio_es
https://www.instagram.com/qualifio/
https://www.youtube.com/user/QualifioChannel
https://qualifio.com/es/?utm_medium=pdf&utm_source=ebook&utm_campaign=bonnier-case

